FACHWISSEN

Gipserunternehmer und SMGV-Mitglied Bruno
Schneebeli nutzt die Vorteile der Schnittstelle
SIA 451 fir den Datenaustausch mit Planern
seit Jahren. Zur neuen Internetlésung von
CRB sagt er: «<Vom SIA-451-Viewer werden
sicherlich auch kleine Unternehmungen pro-
fitieren, die vom Papier auf Computer um-
steigen wollen. Die Anwendung ist einfach

und spart Zeit.»

So nutzen Unternehmer den
SIA-451-Viewer

B Unter www.crb.ch den Bereich
SIA-451-Viewer anwéahlen

M Bei der Erstnutzung personliches
Benutzerkonto mit Login und Passwort
einrichten

M Viewer anwenden
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Offertanfragen uber
Internet bearbeiten

Text und Bilder CRB

In Zukunft wird es noch einfacher sein, Offertanfragen elektronisch zu beant-
worten. Mit dem SIA-451-Viewer lassen sich Leistungsverzeichnisse direkt im
Internet 6ffnen, mit Preisen erganzen und zuriicksenden. Auch Unternehmer,

die keine NPK-Lizenz besitzen, konnen von dieser Dienstleistung der Schweize-

rischen Zentralstelle fiir Baurationalisierung CRB profitieren. Bis Ende Marz

2010 steht sie kostenlos zur Verfiigung.

Wer kennt es nicht? Der Planer schickt
sein Leistungsverzeichnis an den Un-
ternehmer, dieser macht Kopien, fullt
das Dokument mihsam von Hand aus
und schickt es per Post oder Fax zurtick
— ein zeitaufwendiger Prozess, der nicht
nur ineffizient, sondern auch fehler-
anfallig ist.

Papierkrieg beenden

Um den korrekten Datenaustausch zu
fordern, lancierten Planer- und Unter-
nehmerverbande in Zusammenarbeit mit
CRB bereits vor Jahren das elektro-
nische Austauschformat SIA 451. Ob-
wohl die Software sehr benutzerfreund-
lich ist, war ihr der Durchbruch in der

mittel geschaffen, das die Hemm-
schwelle zum Ausfullen einer Offerte
am Bildschirm fast ganzlich abbaut. Die
Anforderungen sind minimal: Computer
und Internetanschluss reichen aus, um
den Zugang zum Viewer zu erhalten und
mit stets aktuellen Daten zu arbeiten.
Via E-Mail erhalt der Unternehmer die
SIA-451-Datei des Planers, die er in den
ubers Internet verfligbaren SIA-451-Vie-
wer importiert. Dort fullt er seine Preise
ein. Er exportiert das Dokument und
schickt es per E-Mail an den Planer zu-
ruck. So macht keiner mehr die Arbeit
doppelt, und Missverstandnisse wer-
den vermieden.

Maler- und Gipserbran- =
che nicht vergdonnt. Nach i+ #
wie vor wird ein Grossteil
der Offerten im Maler-
und Gipserbereich Uber
Papier abgewickelt. Ein
Grund dafur konnte sein,
dass es ein Softwarepro-
gramm zur Bearbeitung
der Offerten braucht. Vie-
le Unternehmer scheuen
den Aufwand, sich die-
ses zu besorgen. Diese
Huirde fallt jetzt.
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Ohne spezielle
Software elektronisch
offerieren

Mit dem SIA-451-Viewer

hat CRB ein neues Hilfs- kostenlos.
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In Zukunft gibt es kein Verstandnis mehr fir jene, die Uber
den Papierkrieg jammern. Der SIA-451-Viewer fir den elektro-
nischen Datenaustausch zwischen Planern und Unternehmern
steht im Internet zur Verfiigung — bis Ende Mé&rz 2010 sogar



